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Bericht zum 3. Quartal 2022 der Caverion Group

Organisches Umsatzwachstum fortgesetzt
1. Juli - 30. September 2022

* Umsatz: 564,1 (493,7) Mio. EUR, ein Plus von 14,3 (-4,2) Prozent. Das organische
Wachstum betrug 11,8 (-4,6) Prozent. Der Umsatz im Service stieg um 15,5 (-0,1)
Prozent. Der Umsatz im Projektgeschaft stieg um 11,9 (-11,2) Prozent

» EBITA ohne Sondereffekte: 26,9 (21,5) Mio. EUR bzw. 4,8 (4,4) Prozent vom Umsatz,
plus 25,0 Prozent

* EBITA: 25,1 (17,7) Mio. EUR bzw. 4,5 (3,6) Prozent vom Umsatz, plus 42,2 Prozent

* Operatives Ergebnis: 21,1 (13,5) Mio. EUR oder 3,7 (2,7) Prozent des Umsatzes, plus
55,8 Prozent

» Operativer Cashflow vor Finanzierungstatigkeit und Steuern: 7,7 (-10,1) Mio. EUR

* Ergebnis je Aktie (unverwassert): 0,10 EUR (0,05 EUR) je Aktie

» Akquisitionen: Caverion hat im Zeitraum von Juli bis September 2022 vier
Akquisitionen abgeschlossen, Gesamtjahresumsatz 53,2 Mio. EUR

1. Januar - 30. September 2022

« Offentliches Ubernahmeangebot fiir sdmtliche Aktien der Caverion Corporation

+ Auftragsbestand: 1.971,0 (1.889,7) Mio. EUR, ein Plus von 4,3 (16,1) Prozent. Der
Auftragsbestand fir den Service stieg um 9,0 (15,2) Prozent, fur Projects um 1,3 (17,2)
Prozent

* Umsatz: 1.669,2 (1.554,1) Mio. EUR, ein Zuwachs um 7,4 (-1,4) Prozent. Das
organische Wachstum betrug 6,2 (-2,3) Prozent. Das Wachstum im Service betrug 9,1
(2,6) Prozent. Der Umsatz im Projektgeschaft stieg um 4,3 (-8,1) Prozent

* EBITA ohne Sondereffekte: 67,2 (57,6) Mio. EUR bzw. 4,0 (3,7) Prozent vom Umsatz,
plus 16,6 Prozent

« EBITA: 61,5 (50,8) Mio. EUR bzw. 3,7 (3,3) Prozent vom Umsatz, plus 21,1 Prozent

* Operatives Ergebnis: 49,9 (38,4) Mio. EUR oder 3,0 (2,5) Prozent des Umsatzes, plus
30,0 Prozent

» Operativer Cashflow vor Finanzierungstatigkeit und Steuern: 37,4 (27,1) Mio. EUR,
plus 37,9 Prozent

» Cash conversion (LTM): 90,1 (96,4) Prozent

* Ergebnis je Aktie (unverwassert): 0,23 EUR (0,16 EUR) je Aktie

* Nettoverschuldung/EBITDA: 1,8x (1,4x)

* Akquisitionen: Caverion hat im Zeitraum von Januar bis September 2022 neun
Akquisitionen abgeschlossen, Gesamtjahresumsatz 92,3 Mio. EUR

(Soweit nicht anderweitig vermerkt, beziehen sich die Zahlen in Klammern auf denselben Zeitraum des Vorjahres.)

Ausblick fiir 2022: Der Umsatz (2021: 2.139,5 Mio. EUR) und das EBITA ohne Sondereffekte
(2021: 87,7 Mio. EUR) der Caverion Group werden 2022 im Vergleich zu 2021 wachsen.



Jacob Goétzsche, CEO der Caverion Group:

Ich freue mich, dass wir unsere positive Entwicklung im dritten Quartal 2022 fortsetzen
konnten. Wir haben sowohl im Bereich Service als auch im Bereich Projects ein zweistelliges
organisches Umsatzwachstum erzielt. Teilweise wurde das Wachstum durch die gestiegenen
Kosten fur Materialien und externe Dienstleistungen beeinflusst, die wir erfolgreich in unsere
Verkaufspreise einpreisen konnten. Wir schatzen, dass dieser Inflationseffekt flir etwa ein
Drittel des organischen Wachstums verantwortlich ist. Daruber hinaus haben sich unsere
Rentabilitat und unser Cashflow verbessert. Wir erwarten, dass unser solider Auftragsbestand
das Umsatzwachstum auch kiinftig unterstiitzen wird.

Die hohe Kosteninflation wirkte sich auch im dritten Quartal auf den Markt fir Gebaudetechnik
aus. Wir haben proaktiv verschiedene MalRnahmen zur Preiskontrolle ergriffen, darunter
Preiserhdhungsklauseln in Ausschreibungen und Vertragen. Es wird erwartet, dass die
Instabilitdt des Marktes zu einem Rickgang des Neubauvolumens flihren wird. Unser
Servicegeschaft macht jedoch rund zwei Drittel des Umsatzes der Caverion Group aus und ist
insgesamt resilienter gegeniber Konjunkturzyklen.

Die Auswirkungen der Corona-Pandemie haben sich im dritten Quartal stabilisiert, allerdings
lag der Krankenstand immer noch tGber dem Normalwert. Wir bleiben in Bezug auf die
Pandemie wachsam, da neue Virusvarianten und neue Wellen der Pandemie weiterhin
auftreten koénnen.

Der Auftragsbestand stieg im dritten Quartal weiter an und lag Ende September bei 1.971,0
(1.889,7) Mio. Euro, 4,3 Prozent hdher als zum gleichen Zeitpunkt des Vorjahres. Unser
Umsatz im dritten Quartal stieg um 14,3 Prozent auf 564,1 (493,7) Millionen Euro. Die
Umsatzerldse stiegen in allen Geschéftsbereichen aufgrund der gestiegenen
Geschéftstatigkeit und zum Teil indirekt aufgrund der Inflationseffekte.

Wir konnten uns trotz der Kosteninflation und des héheren Krankenstandes gut behaupten und
unser bereinigtes EBITA im dritten Quartal 2022 um 25,0 Prozent auf 26,9 (21,5) Millionen
Euro oder 4,8 (4,4) Prozent des Umsatzes verbessern. Die Profitabilitat hat sich sowohl im
Bereich Service als auch Bereich Projects verbessert. Den operativen Cashflow vor
Finanzierungstatigkeit und Steuern konnte im dritten Quartal deutlich auf 7,7 (-10,1) Millionen
Euro verbessert werden.

Im Rahmen der Umsetzung unserer Strategie des nachhaltigen Wachstums haben wir gezielt
Akquisitionen getatigt. In den ersten neun Monaten des Jahres 2022 haben wir neun
Akquisitionen mit einem Gesamtjahresumsatz von 92,3 Mio. EUR abgeschlossen und bereits
mehr als 700 neue Kolleginnen und Kollegen begriikt. Die Ubernahme der PORREAL Gruppe
starkt unsere Position im dsterreichischen Facility Services Markt. Die Ubernahme von CS
electric erweitert unsere Prasenz in den Segmenten Marine, Energie und Industrie in
Danemark. Nach dem Berichtszeitraum haben wir zudem eine Vereinbarung Gber den Erwerb
des Geschéftsbereichs Umspannwerke und Ubertragungsleitungen der TM Voima Gruppe in
Finnland und Estland unterzeichnet. Die Ubernahme stérkt unsere Présenz im Energiesektor.
Unser Umsatz im dritten Quartal stieg aufgrund von Akquisitionen um 2,9 Prozent. Wir sind
weiterhin auf der Suche nach qualitativ hochwertigen Unternehmen, die unser
Leistungsangebot erganzen.

Ein Investorenkonsortium unter der Leitung von Bain Capital hat am 3. November 2022 ein
offentliches Ubernahmeangebot an die Aktionare von Caverion angekiindigt. Der
Verwaltungsrat von Caverion hat einstimmig beschlossen, den Aktionaren von Caverion zu
empfehlen, das Ubernahmeangebot anzunehmen. Ich bin Gberzeugt, dass wir dadurch in der
Lage sein werden, unser Wachstum weiter zu beschleunigen.

Trotz der gesunkenen wirtschaftlichen Wachstumsaussichten sind wir auf einem guten Weg,
unsere Rentabilitat im Einklang mit unserer Strategie zu verbessern. Wir haben bereits vor der
Energiekrise unser Angebot an Energiedienstleistungen gestarkt. Wir unterstitzen Kunden,
ihren Energieverbrauch zu senken, nachhaltiger zu wirtschaften und ihren 6kologischen



FufRabdruck zu verringern.
Auswirkungen des Ukraine-Konflikts

Der Einmarsch Russlands in die Ukraine Ende Februar 2022 hat die geopolitischen
Spannungen in Europa Uber Nacht verstarkt. Der Krieg hat zu Unsicherheiten gefihrt, die die
Wachstumsaussichten in mehreren Landern, in denen Caverion tatig ist, schwachen. Die
Dauer des Ukraine-Konflikts und seine kinftigen Auswirkungen auf die Branche und
insbesondere auf Caverion sind nach wie vor ungewiss.

Caverion hat seine russische Tochtergesellschaft Ende 2021 veraulRert und ist weder in der
Ukraine noch in Weilrussland tatig. Daher sind die Auswirkungen des Konflikts auf Caverion
derzeit indirekt. Caverion hat in den ersten neun Monaten des Jahres 2022
Materialpreiserhohungen und Verzoégerungen in der Lieferkette hinnehmen missen, konnte
diese jedoch ohne wesentliche Leistungsminderung bewaltigen.

Marktausblick

Caverion geht davon aus, dass die Nachfrage im Bereich Services fur den Rest des Jahres
2022 positiv sein wird. Im Bereich Projects rechnet Caverion fur die letzten Monate des Jahres
2022 mit einer stabilen Geschaftsaktivitat. Dieses Szenario geht davon aus, dass die
Auswirkungen der Corona-Pandemie hinreichend kontrolliert werden und der Konflikt in der
Ukraine nicht weiter eskaliert.

Ein Szenario, bei dem sich die Corona-Pandemie oder der anhaltende geopolitische Konflikt
negativ auf die Marktnachfrage auswirken, ist nicht auszuschlie®en. Ein groRer Teil der
Dienstleistungen von Caverion ist jedoch unerlasslich, um auch kritische Dienste und
Infrastrukturen betriebsbereit zu halten. Daruber hinaus unterstitzt der anhaltende Fokus auf
Energieeffizienz und CO2-Reduktion das Geschaftsvolumen.

Die gestiegenen Anforderungen an Energieeffizienz, die zunehmende Digitalisierung,
Automatisierung und Technisierung von Gebauden werden die Nachfrage nach
Dienstleistungen von Caverion in den kommenden Jahren voraussichtlich weiter fordern.

Es wird erwartet, dass die von den nationalen Regierungen und der EU bereitgestellten
Konjunkturpakete in den nachsten Jahren zu einem Anstieg an Investitionen in griines
Wachstum und Digitalisierung fihren werden. Caverion geht davon aus, dass damit auch die
Nachfrage nach unseren Dienstleistungen steigt.

Beispiele fir aktuelle Initiativen sind die vorgeschlagene Uberarbeitung der EU-Richtlinie tiber
die Gesamtenergieeffizienz von Gebauden (EPBD) und die Mindestnormen fir die
Gesamtenergieeffizienz (MEPS), die eingeflihrt werden sollen, sowie das "Fit for 55"-
Klimapaket und die Renovierungswelle.

Services

Caverion geht davon aus, dass die zugrunde liegende Nachfrage fur den Rest des Jahres
2022 insgesamt positiv sein wird. Das Servicegeschaft von Caverion ist resilient gegeniber
Konjunkturzyklen. Auch die Konjunkturpakete durften sich positiv auf die allgemeine Nachfrage
im Servicegeschaft auswirken.

Projects

Die aus dem Krieg in der Ukraine resultierende Marktinstabilitat und die hohe Inflation werden
voraussichtlich die Bereitschaft zu Investitionen in Neubauten dampfen. Die Unsicherheit wird
durch die Verfligbarkeit von Baumaterialien und die erheblichen Kostensteigerungen
verursacht. Es wird jedoch erwartet, dass die Nachfrage nach energetischen
Sanierungsprojekten in Zukunft steigen wird. Es wird erwartet, dass die Konjunkturpakete die
allgemeine Nachfrage auch im Bereich Projects positiv beeinflussen werden.



Dies ist eine inoffizielle und gekiirzte Ubersetzung. Sie finden die Originalmeldung auf Englisch
unter diesem Link.

Weitere Informationen:

Caverion Deutschland

Holger Winkelstrater

Marketing & Kommunikation

Tel.: 49 (0)89 3742 88 117
holger.winkelstraeter@caverion.com

Beate Eichinger

Marketing & Kommunikation
Tel.: 49 (0)991 3104 160
beate.eichinger@caverion.com

Wie wir arbeiten und wie wir leben ist mal3geblich geprdgt von der Umgebung, die wir selbst erschaffen.
Deshalb machen wir uns bei Caverion taglich stark, diese Umgebung sicher zu gestalten, die
Bedingungen fiir Wohlbefinden und Produktivitdt immer weiter zu verbessern und dabei im Einklang mit
der Umwelt und bewusst im Umgang mit natiirlichen Ressourcen zu agieren. Kunden bauen auf unsere
technische Kompetenz (iber den gesamten Lebenszyklus von Gebauden, Infrastrukturprojekten sowie
Industrieanlagen — angefangen bei der Planung, (ber die Errichtung bis Wartung und Service, von der
Beratung bis zur Umsetzung.

Mehr als 14.000 Mitarbeitende in zehn Léndern Nord- und Zentraleuropas erwirtschafteten 2021 einen
Umsatz von rund 2,1 Mrd. Euro. Die Aktie von Caverion istim NASDAQ an der Bérse in Helsinki gelistet.
Die Caverion Deutschland GmbH verfligt iiber 19 Niederlassungen und beschéftigt bundesweit 2.100
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.
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www.caverion.de
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