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Jahresbericht 2018 der Caverion Group
1. Oktober bis 31. Dezember 2018

e Umsatz: 587,6 Mio. EUR (592,3 Mio. EUR)

o EBITDA ohne Sondereffekte: 11,0 Mio. EUR (-5,2 Mio. EUR) oder 1,9 (-0,9) Prozent des Umsatzes

e EBITDA: -1,3 Mio. EUR (10,3 Mio. EUR) oder -0,2 (1,7) Prozent des Umsatzes, insbesondere beeinflusst durch Gewinne und Verluste
aus Desinvestitionen sowie Restrukturierungskosten in Summe von -7,4 Mio. EUR (17,2 Mio. EUR)

e Operativer Cash Flow vor Finanzierungstitigkeit und Steuern: 53,7 Mio. EUR (66,9 Mio. EUR)

e Ergebnis pro Aktie (unverwassert): -0,12 (-0,02) pro Aktie

¢ Net debt/EBITDA*: 0,2x (2,9x)

1. Januar bis 31. Dezember 2018

e Umsatz: 2.204,1 Mio. EUR (2.275,8 Mio. EUR)

o EBITDA ohne Sondereffekte: 53,4 Mio. EUR (25,8 Mio. EUR), eine Verbesserung um 106,7 Prozent. Angepasste EBITDA-Marge 2,4
(1,1) Prozent des Umsatzes

o EBITDA: -8,8 Mio. EUR (3,8 Mio. EUR) oder -0,4 (0,2) Prozent des Umsatzes, beeinflusst durch die Kartellstrafe in Deutschland tber
40,8 Mio. EUR und weitere Kosten

e 60 Mio. EUR Emission von Aktien im Juni zur Unterstiitzung der strategischen Flexibilitét.

e Operativer Cash Flow vor Finanzierungstatigkeit und Steuern: 21,6 Mio. EUR (-8,7 Mio. EUR). Bereinigt um die Kartellstrafe in
Deutschland tiber 40,8 Mio. EUR und damit verbundene Kosten, eine Verbesserung um 72,3 Mio. EUR im Vergleich zum Vorjahr

e Ergebnis pro Aktie (unverwassert): -0,40 EUR (-0,24 EUR) pro Aktie

(Soweit nicht anderweitig vermerkt, beziehen sich die Zahlen in Klammern auf denselben Zeitraum des Vorjahres. Die Zahlen fiir 2017 wurden
gemaR IFRS 15 angepasst.)

* auf Basis der mit unseren Kreditgebern vereinbarten Berechnungsgrundsatze
Der Vorstand schlagt der Hauptversammlung vor, dass fir 2018 eine Dividende von 0,05 EUR ausgeschuttet wird.
Statement von Ari Lehtoranta, CEO der Caverion Group

Ein Jahr nach dem Start der Strategie 2020 werden erste Resultate sichtbar. Das EBITDA ohne Sondereffekte hat sich mehr als verdoppelt
und lag im Zeitraum Januar bis Dezember 2018 bei 53,4 (25,8) Millionen Euro. Im vierten Quartal lag das EBITDA ohne Sondereffekte bei 11,0
(-5,2) Millionen Euro oder 1,9 (-0,9) Prozent des Umsatzes. Das EBITDA war immer noch belastet durch eine hohe Anzahl an Abschreibungen
und Kosten in Folge negativ verlaufender Projekte aus den Jahren 2016 und friher.

Der Operative Cash Flow vor Finanzierungstéatigkeit und Steuern verbesserte sich 2018 auf 21,6 (-8,7) Millionen Euro — trotz der im August
gezahlten Kartellstrafe in Deutschland tber 40,8 Millionen Euro. Schlie®t man die Strafzahlung und die damit verbundenen Kosten aus,
verbesserte sich der operative Cash Flow um 72,3 Millionen Euro im Vergleich zum Vorjahr.

Der Umsatz lag 2018 bei 2.204,1 (2.275,8) Millionen Euro. Ein Riickgang um 3,2 Prozent im Vergleich zum Vorjahr. Berlicksichtigt man die
getatigten VerduRerungen, bewegt sich der Umsatz (in Landeswahrungen) auf dem Niveau des Vorjahres. Der Umsatz im Servicegeschaft
nahm um 2,5 Prozent zu, wahrend der Umsatz im Projektgeschaft um 5,6 Prozent sank (in Landeswahrung). Der Umsatz im vierten Quartal lag
bei 587,6 (592,3) Millionen Euro. In Landeswahrung stieg der Umsatz um 0,5 Prozent und das Servicegeschaft stieg um 1,5 Prozent.

Das EBITDA ohne Sondereffekte verbesserte sich von Quartal zu Quartal in 2018 verglichen zum Vorjahr. Beide Geschéftsbereiche
verbesserten 2018 ihre Margen im Vorjahresvergleich. Die Profitabilitdt im Servicegeschaft steigerte sich entsprechend unseren Erwartungen.
Der Auftragseingang hat sich gut entwickelt: Caverion gewann einige wichtige langfristige Facility-Management-Vertrage. Durch die
Leistungssteigerung unserer Servicesparte sowie die getatigten Investitionen in Vertrieb und Digitalisierung bleibt der Ausblick positiv.

Obwohl wir unsere Leistung im Projektgeschéft im Vergleich zu den zwei vorangegangenen Jahren wesentlich verbessert haben, blieb die
Profitabilitat fur das Gesamtjahr aufgrund von schlecht laufenden alten Projekten negativ. Ende 2018 stammten anndhernd 10 Prozent des
Auftragsbestands im Projektgeschéft aus Projekten, die auf den Zeitraum 2016 oder friiher zuriickgehen. Wir gehen davon aus, dass dieser
Anteil zum Ende des ersten Halbjahres 2019 nur noch wenige Prozent betragen wird. Gleichzeitig zeigen sich Neuprojekte stabiler und
rentabler.

Gemal unserer Strategie haben wir Ende 2018 und Anfang 2019 drei Einheiten verdufRert, die nicht zum Kerngeschaft von Caverion zahlen.
Dies umfasste den Verkauf der Divisionen in Polen und der Tschechischen Republik sowie die Sparte Tank- und Rohrleitungsbau der Division
Industrial Solutions. Caverion wird nach Abschluss der Verk&ufe in zehn européischen Landern tatig sein. Im vierten Quartal 2018 haben wir
zudem eine Akquisition getétigt, um unser Servicegeschéft zu stirken. Die Ubernahme von Jetitek Oy in Finnland erweitert unsere Kompetenz
im Bereich Kaltetechnik.

Die Divisionen Finnland und Osterreich lieferten im vierten Quartal weiterhin gute Ergebnisse. Ohne Einmaleffekte zeigte sich auch das
Ergebnis von Industrial Solutions stark. Die positive Entwicklung der Division Schweden sowie des Servicegeschafts in Deutschland und
Norwegen hielt an. Das Gesamtergebnis in Deutschland war weiterhin belastet durch Abschreibungen alter Projekte und
Restrukturierungskosten.

Diese gestérkte finanzelle Position ermdglicht Investitionen in digitale Ldsungen und mégliche Akquisitionen im Servicebereich. Die



Nettoverschuldung belief sich Ende Dezember auf 6,9 Millionen Euro, das Verhéltnis von Nettoverschuldung zu EBITDA betrug 0,2x.

Im ersten Halbjahr 2019 werden wir weiter die “Fit’-Phase unserer Strategie implementieren. Es zeigen sich bereits deutliche Verbesserungen
im Projekt- und im Servicegeschéft. In ausgewahlten Divisionen werden die Abldufe weiter gestrafft werden. Fur 2019 erwarte ich eine
deutliche Steigerung unserer Profitabilitat.

Marktprognose

Megatrends werden die Nachfrage nach den Services und Lésungen von Caverion in den nachsten Jahren weiter steigern. Dazu zéhlen der
zunehmende Technologieeinsatz in Gebduden und die steigende Nachfrage nach energieeffizienten Losungen sowie Digitalisierung,
Automatisierung und Urbanisierung.

Ausblick 2019

Caverion geht davon aus, dass der Umsatz des Servicegeschéafts und damit verbunden der Anteil am Gesamtumsatz der Caverion Group
zunehmen wird. Gleichzeitig wird der Umsatz im Projektgeschaft abnehmen. Das EBITDA ohne Restrukturierungsaufwendungen wird Gber 120
Mio. EUR liegen. Der Ausblick bertcksichtigt die Anpassung gemaR IFRS 16 in 2019, mit einem geschatzten jahrlichen Aufschlag von 2
Prozentpunkten auf die EBITA-Marge.
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Caverion ist Anbieter technischer L6sungen und Services fiir Gebé&ude, Industrieanlagen und Infrastrukturprojekte. Uhser Dienstleistungsangebot deckt den gesamten Lebenszyklus
von Geb&uden ab — von der Planung, (ber die Errichtung bis zum Betrieb. Uhsere Vision: die erste Wahl fiir digitale Umgebungen und das fiir Kunden, Mitarbeiter, Geschéftspartner
und Investoren. Anndhernd 15.000 Mitarbeiter in 11 Léndern in Nord-, Zentral- und Osteuropa erwirtschafteten 2018 einen Umsatz von mehr als 2,2 Mrd. Euro. Die Aktie des
Unternehmens ist im NASDAQ OMX an der Bérse in Helsinki gelistet.

Caverion Deutschland GmbH ist Anbieter fiir technische Gebé&udeausriistung in allen Gewerken sowie fiir Facility Services in Deutschland. In bundesweit 19 Niederlassungen
beschéftigt Caverion Deutschland rund 2.200 Mitarbeiter. vwwycaverion.de



